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Nombre d’offres 

d’emploi en AURA : 

3

Nombre d’offres 

d’emploi en AURA : 

61

Nombre d’offres 

d’emploi en AURA : 

118

Nombre d’offres 

d’emploi en AURA : 

24

COMMENT DEVENIR 

INSPECTEUR COMMERCIAL 

EXPERT ?

INSPECTEUR COMMERCIAL EXPERT (F/H)

COURTIER EN ASSURANCE (F/H)

CHARGE DE CLIENTELE EN ASSURANCE (F/H)

CONSEILLER COMMERCIAL EN ASSURANCE (F/H)

• Animer et accompagner un réseau de partenaires (courtiers, agents 
généraux)

• Participer à la mise en œuvre d’actions afin de développer la prospection, 
les partenariats et la fidélisation de la clientèle sur ce marché 

• Suivre ses dossiers en lien étroit avec le service de gestion
• Assurer le rôle de référent entre le siège et le courtier
• Représenter l’entreprise lors de manifestations à caractère commercial

• Assurer la gestion des contrats professionnels et entreprises
• Élaborer des dossiers de consultation des compagnies d’assurance
• Analyser des offres des compagnies d’assurance et réaliser des 

recommandations pour les clients 
• Souscrire des contrats d’assurance
• Mettre en œuvre la stratégie du cabinet dans un périmètre d’action
• Transmettre à la direction un reporting mensuel de l’activité
• Participer aux réunions mensuelles de gestion commerciale

• Accueillir, orienter et conseiller les clients 
• Développer le portefeuille de l’agence à travers des actions de prospection
• Fidéliser et développer le multi-équipement
• Animer l’activité de l’agence 
• Commercialiser des offres adaptées, dans le cadre d’une approche globale assurance

• Assurer une prospection ciblée pour le développement de portefeuille
• Apporter votre expertise et proposer des solutions adaptées aux besoins des clients particuliers et 

professionnels
• Entretenir une relation commerciale avec les clients et leur donner les moyens d’entreprendre et 

de préparer leur avenir
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